' UniqSuite ERP
‘ .ll Comabilidﬂy gestion para PYMES

FERRETERIAS Y DISTRIBUIDORAS DE FERRETERIA

Cada tornillo contado,
cada cliente con su precio.

Caja rapida POS con apertura y cierre de caja, niveles de precio, proformas,
crédito y cartera, kardex valorado, contabilidad NIIF y SRI en un solo sistema.

.Cuanta plata tiene parada en la percha
y cuanta en la calle, fiada?
Con UniqSuite ERP lo sabe hoy mismo.

Acompana al demo Ferreteria La Escuadra (1.500 productos con codigo de barras, venta a maestros de obra, contratistas
y constructoras; ejercicio 2025 cerrado y 2026 en curso).
www.uniqgsuite-erp.com - info@uniqgsuite-erp.com - +593-5414923 - Ecuador
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Contbildady gestcn poa PYMES para el eficaz control de su ferreteria

DESCUBRA

Miles de productos, cientos de clientes, un solo control

Una ferreteria vive de los detalles: miles de cddigos, el mismo martillo a cuatro precios distintos segun quién lo
compre, el maestro que paga a 30 dias, la constructora que paga a 60 y retiene, el proveedor que mando 48 cajas
cuando la factura dice 50. Si esos datos viven en la memoria del vendedor, en un cuaderno de fiados y en la oficina
del contador, el negocio se maneja «a ojo».

UnigSuite ERP junta el mostrador, la bodega, la cartera y la contabilidad en un mismo lugar. Cada proforma,
factura, recepcion de mercaderia y cobro se registra una sola vez: el precio sale de la lista del cliente, la existencia
se actualiza en el kardex, la deuda queda en la cartera y el asiento contable lo genera el sistema.

Le permite que:

Modulos que trabajan juntos
® Cobre en el mostrador con la caja rapida POS y 9 Jan}

cierre cada caja con su arqueo Inventarios Catalogo por grupo, subgrupo y
marca, listas de precios, kardex al

* \lenda a cada cliente con su nivel de precio, sin ) o
costo promedio, toma fisica

escribir precios a mano

* Sepa cuanto tiene en percha, al costo, producto por Caja - POS Venta de mostrador, apertura'y
cierre de caja con arqueo

producto
* Controle el crédito: quién debe, cuanto y desde Ventas - CxC Proformas, facturas a crédito,
cuando cobros con retencion, cartera por
* Reciba la mercaderia contra la factura del antigedad
proveedor y reclame lo que falta Compras - CxP  Facturas de proveedores,
* Busque, etiquete y cuente con cédigo de barras recepcion en bodega, retenciones,
® Cumpla con el SRI: retenciones emitidas y recibidas, pagos
ATS y borrador del 104 Bancos Depésitos, cheques, conciliacion

Contabilidad Plan de cuentas NIIF, centros de
costo, estados financieros

Recursos Vendedores y bodegueros, roles
Humanos de pago, IESS

Activos Fijos Vehiculo de reparto, perchas,
equipos

¢Y esto para qué me sirve a mi?

Para dejar de depender de la memoria de un vendedor o de un cuaderno de fiados. Usted decide con
numeros del mismo dia: qué reponer, a quién dejar de fiar, qué linea le deja margen y cuanto dinero tiene
inmovilizado en bodega.

UniqSuite ERP - Ferreterias y distribuidoras www.unigsuite-erp.com - info@unigsuite-erp.com 2
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COMO FUNCIONA

Del camion del proveedor al cobro de la factura

El corazdn de una ferreteria es la mercaderia: entra por la recepcion, se guarda en el almacén con su costo y sale
con el precio de cada cliente. Usted solo registra los documentos de siempre; el sistema mueve el kardex, la cartera
y la contabilidad a la vez.

- 2
1. Compra 2. Recepcién 3. Venta al cliente

factura y retencion se cuenta y pasa al almacén « Proforma con el nivel de precio del cliente

« Factura a crédito o en la caja rapida POS
« Sale del kéardex al costo promedio

» Queda en la cartera del cliente
\_ _J

v

6. Resultados 5. Banco 4. Cobro

margen y NIIF depdsito y conciliacion con sus retenciones

Cada paso genera su asiento contable automaticamente.

»

LA s 1

Se registra una vez Tres libros que cuadran Lo que llega, se cuenta
La factura descuenta la existencia, Kardex valorado contra inventarios La mercaderia entra a una bodega
carga la cartera del cliente y del mayor, cartera contra la cuenta de recepcion; se cuenta contra la
genera el asiento con el costo de de clientes, banco contra el estado factura y recién pasa al almacén.
ventas. Nadie digita dos veces. de cuenta. El sistema le dice si Lo que falta se reclama al

algo no cuadra. proveedor.

¢Y esto para qué me sirve a mi?

Su gente sigue haciendo lo de siempre —recibir, despachar, facturar, cobrar—y usted obtiene, sin trabajo
extra, el inventario valorado, la cartera al dia y la contabilidad lista para el contador.

UniqSuite ERP - Ferreterias y distribuidoras www.unigsuite-erp.com - info@uniqsuite-erp.com 3
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INVENTARIOS > LISTA DE PRECIOS

Un producto, cuatro precios, cero errores

«¢A cuanto le vendo este taladro al maestro y a cuanto a la constructora?»

& codigo o nombre Grupo: | Todos Subgrupo: | Todos Marca: | Todos Tipo: | Todos
Peso: | Todos Origen: | Todos Color: | Todos Tamafio:  Todos Presentacién: = Todos Material: | Todos
Caleular precios:  en % PP 000¢ A v Mayorista  0.00¢ ~ v Minorista  0.00¢ A v Detallista  000¢ ~ v

Cix;igu Nombre Unidad Costo prom. Ultimo costo PVP i inori: i |

FER-1000000010114  Bidén multiusos de fabricacién plastica con capacidad de 5 galones y asa de transporte - PLASTICOS ... UND 5.55 555 7.99 679 7.19 759
FER-102521 Embudo Plastico 1 Pinta Plomo Flotool - FLOTOOL UND 116 1.16 165 140 149 157
FER-102522 Embudo Plastico 1/2 Pinta Gris Flotool - FLOTOOL UND 098 0.98 135 1.15 122 1.28 |
FER-102725 Garrucha 2" 30Kg Ca.Pg.l. C/U - WRT UND 083 083 120 1.02 1.08 1.14
FER-102779 Garrucha 1 1/2" 20Kg Pv.Pg.L Blanca - IMSA UND 174 174 247 210 222 235
FER-102786 Garrucha 2" 30Kg Pv.Pg.L Blanca - IMSA UND 186 184 2565 2.25 239 252
FER-102811 Garrucha 2" 30Kg.V.Pg.B.L. Negro - IMSA UND 2.28 228 329 2.80 296 3.13
FER-113074 Mini pistola de calor profesional de 350 W y 400 °C, incluye 1 boquilla de gancho - Truper Pro UND 1019 10.19 14.39 12.23 12.95 13.67
FER-12218 Llave de impacto FATMAX inalambrica con motor sin escobillas y 370 Nm de torque - STANLEY UND 133.00 133.00 183.99 156.39 165.59 17479
FER-12219 Llave de impacto profesional inalambrica con motor sin escobillas con hasta 950 Nm de torque - STANLEY UND 155.56 155.56 221.00 187.85 198.90 209.95
FER-128554 Aireador con Arandela para Picos - FV UND 227 227 324 275 292 3.08

Pantalla real del demo: 1.500 productos con su costo promedio, su Ultimo costo y los cuatro niveles de precio, filtrables por grupo, subgrupo,
marca, presentacion o material.

* Cuatro niveles: P.V.P. para el consumidor final, ® Recalcule en bloque: suba un porcentaje sobre el
Detallista para el maestro de obra, Minorista para el costo promedio, el Ultimo costo o el precio actual, a
contratista y Mayorista para la constructora o el un grupo, una marca o todo el catalogo, y revise
ferretero que le compra a usted. antes de guardar.

® (Cada cliente tiene su nivel en la ficha: la proforma y ® Desde la misma pantalla, codigos de barras y
la factura lo toman solas. etiquetas para la percha.

¢Y esto para qué me sirve a mi?
Para que ningun vendedor regale margen por equivocacion y para actualizar cientos de precios en minutos
cuando el proveedor sube su lista, sin dejar un producto vendiéndose por debajo del costo.

UniqSuite ERP - Ferreterias y distribuidoras www.unigsuite-erp.com - info@uniqsuite-erp.com 4
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Contabilidad y gestion para PYMES

o

Software administrativo contable
para el eficaz control de su ferreteria

VENTAS > PROFORMAS Y FACTURAS

De la cotizacion a la factura,

sin volver a digitar

«El contratista pidié una cotizacion el lunes y la acepto el miércoles: ;hay que hacer todo de

nuevo?»
&, nlimaro, dlisnte o concepte Desde:  01/10/2026 [  Hasta: | 22/10/2026 [  Estado:  Todos + Nueva proforma
Fecha Nimero Cliente Vigente hasta Concepto Total Factura Estado
07/10/2026 PF-001-000000071 MARCO VINICIO CEVALLOS ... 22/10/2026 Proforma nivel MINORISTA convertida en factura $3,701.26  001-001-000000... Facturada
13/10/2026 PF-001-000000072 CARLOS JULIO MACIAS ... 28/10/2026 Proforma nivel DETALLISTA convertida en factura $3,67847  001-001-000000... Facturada
13/10/2026 PF-001-000000073 DIEGO FERNANDO ANCHUNDIA ... 28/10/2026 Proforma nivel DETALLISTA convertida en factura $3,761.97  001-001-000000... Facturada

Pantalla real del demo: cada proforma con su vigencia, el nivel de precio del cliente y la factura en que se convirtié.

@& nlimero, cliente o concepto Desde:  01/10/2026 ﬁ Hasta: = 22/10/2026 ﬂ Tipo: | Facturas y notas de venta Estado: | Todos
Fecha Numero Cliente Saldo Concepto Total Diario Estado
03/10/2026 001-001-000000233  LUIS ALBERTO QUISHPE TOAPANTA 3,793.95 Venta a crédito 30 dias - nivel DETALLISTA $3,793.95 DV-0000233 Pendiente
05/10/2026 001-001-000000234  SEGUNDO ROSENDO PILLAJO ... 3,787.15  Venta a crédito 30 dias - nivel DETALLISTA $3,787.15  DV-0000234 Pendliente
07/10/2026 001-001-000000235 CONSUMIDOR FINAL 0.00  Resumen semanal de ventas de contado $5461.02 DV-0000235 Cobrada
09/10/2026 001-001-000000236 MARCO VINICIO CEVALLOS ... 3,701.26  Venta a crédito 60 dias - nivel MINORISTA $3701.26  DV-0000236 Pendiente
14/10/2026 001-001-000000237  CARLOS JULIO MACIAS ... 3,67847  Venta a crédito 30 dias - nivel DETALLISTA $3,67847  DV-0000237 Pendiente
14/10/2026 001-001-000000238 CONSUMIDOR FINAL 0.00 Resumen semanal de ventas de contado $5968.19  DV-0000238 Cobrada
18/10/2026 001-001-000000239 DIEGO FERNANDO ANCHUNDIA ... 3,761.97  Venta a crédito 30 dias - nivel DETALLISTA $3,761.97 DV-0000239 Pendiente

Lista de Ventas del demo: facturas a crédito a 30 y 60 dias segun el tipo de cliente, y el resumen semanal de contado a consumidor final, cada

una con su diario contable.

Proforma

Toma los precios del nivel del cliente y tiene fecha de
vigencia. No mueve bodega ni contabilidad: es una
oferta.

Y esto para qué me sirve a mi?

Factura

Se emite desde la proforma, con el plazo de crédito del
cliente y su vencimiento. Descuenta el kardex, carga la
cartera y genera el asiento de venta y de costo. Se
imprime en A4, Carta u Oficio.

Para responder rapido a las cotizaciones de obra, saber cuantas se convierten en venta y facturar

exactamente lo que se ofrecio, al precio que se ofrecio.

UniqSuite ERP - Ferreterias y distribuidoras
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Software administrativo contable
para el eficaz control de su ferreteria

VENTAS > CAJA RAPIDA POS

El mostrador, rapido y sin errores

«Hay cola en el mostrador: ;como cobro rapido sin perder el control?»

Venta de mostrador Cliente
Nuimero Fecha Dias de crédito Vencimiento
@ Nombre, RU... @ Buscar
Préximo: 001-001-00... 22/10/2026 ~ 0 A a 22/10/202¢ v
CONSUMIDOR FINAL
Concepto .
9999999999999 - Sociedad - Contado -
fer-c000@demo.invalid - Precios:
L ) Precio de venta al publico - Cupo
Documento Punto de emision Bodega de salida 25,000.00 - disponible 25,000.00
Factura 001-001 PRINCIPAL — Almacén de la ferretel

Caja 1 - CAJA1-000003 - punto 001 - fondo 80.00

Cierre de caja

El cliente se lleva la merca se emite la nota de entrega al guarda
Centro de costos (sin centro)
Detalle [ 111 codigo o cédigo de barras + Enter ] @ Buscar Quitar linea
Codigo Descripcion Tipo Cantidad Unidad Precio Desc. % IVA
FER-541915 Martillo De ... Producto 1.00  UND 7.9500 000 15%
FER-102521 Embudo ... Producto 1.00 UND 1.6500 0.00 15%
FER-102725 Garrucha 2" ... Producto 200 UND 1.2000 0.00 15%

Pantalla real del sistema con datos del demo: la caja abierta arriba, el consumidor final por defecto y los productos leidos con el lector (leer

dos veces el mismo codigo suma una unidad).

* Lector de cédigo de barras; el precio sale de la lista

del cliente.

e Cobro en efectivo, tarjeta o transferencia; el

sistema calcula el vuelto.

Y esto para qué me sirve a mi?

® (Cada venta es una factura de contado con su
recibo: descuenta el kardex y genera sus asientos.

® Ticket en rollo de 80 o 58 mm (Epson, Bematech,
Zebra...) o factura en A5, al terminar cada venta.

Para atender rapido al cliente de paso sin abrir una factura «de oficina», y que cada venta del mostrador
quede facturada, en el kardex y en la contabilidad, como la de un contratista a crédito.

UniqSuite ERP - Ferreterias y distribuidoras
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VENTAS > CIERRE DE CAJA

Apertura y cierre de caja con arqueo

«Al final del dia, ;cuadra lo que hay en el cajon con lo que se vendi6?»

Arqueo Billetes y monedas
Forma de paga Fondo Cobrado Esperado Cor Denominacién Cantidad Total
Efectivo (caja) 80.00 19:59 99.59 $ 100
Tarjeta de ... 0.00 16.28 16.28 $ 50
Transferencia... 0.00 0.00 0.00 $20
$10
Observaciones del cierre $5

Si escribe billetes y monedas, el efectivo contado es su

suma.
Ventas de la sesi6n
Documento Cliente Total Recibido Vuelto Recibo Diario
Factura 001-001-000000243 CONSUMIDCR ... 9.41 20.00 10.59  RC001-000000003 DV-0000243
Factura 001-001-000000244 CONSUMIDCR ... 16.28 RC001-000000004 DV-0000244
Factura 001-001-000000245 CONSUMIDCR ... 10.18 50.00 39.82  RC001-000000005 DV-0000245

Pantalla real del sistema con ventas de prueba: fondo de 80,00 mas lo cobrado por forma de pago, el conteo de billetes y monedas, y cada
venta con lo recibido, el vuelto, el recibo y su diario.

o = B

Apertura Arqueo Faltante o sobrante

El cajero abre su caja con el fondo Al cerrar se cuenta el efectivo (por La diferencia queda en su asiento:

inicial. Una caja no puede estar billetes y monedas) y los vouchers; un faltante, por cobrar al cajero;

abierta por dos cajeros, ni un el sistema compara lo contado un sobrante, como ingreso. Y le

cajero tener dos cajas abiertas. con lo esperado por forma de dice cuanto efectivo depositar.
pago.

¢Y esto para qué me sirve a mi?
Para saber cada dia, cajero por cajero, si el dinero del mostrador llegd completo, y para que una diferencia
no se «arregle» en silencio: queda registrada, con su responsable, en la Lista de Cajas.

UniqSuite ERP - Ferreterias y distribuidoras www.unigsuite-erp.com - info@uniqsuite-erp.com 7
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Software administrativo contable
para el eficaz control de su ferreteria

INVENTARIOS > PRESENTACIONES Y VOLUMEN

Por unidad, por caja o por rollo

«Compro el cable por rollo de 100 metros y lo vendo por metro: ;como lo controlo?»

Producto

Cadigo, nombre o codigo de barras + Enter

@ Buscar

FER-541915 — Martillo De Bola 120z Mango Madera Stanl - STANLEY - unidad base UND

D Se vende fraccionado (cantidades con decimales en la unidad base)

Presentaciones + Agregar
Unidad Descripcion Factor Codigo de barras
CAJA Cajax 12 12.0000

Vista previa (precios grabados)
Presentacion

UND

CAJA (12.00 UND)

Al vender, proponer UND (base)

Al comprar, proponer | UND (base)

Escalas por volumen  + Agregar Quitar
Cantidades y precios por UND (la unidad base).

Lista Desde (base) Precio por base

Cantidad 1.00 A v

>de venta al pt ’'recio mayorist ’recio minorist: >recio detallist:
7.9500 6.7600 7.1600 7.5500

95.4000 81.1200 85.9200 90.6000

Pantalla real del sistema: el martillo Stanley se vende por unidad o por caja de 12; la vista previa muestra el precio de cada presentacion en

cada lista de precios.

* Presentaciones con factor: caja de 12, rollo de 100

m, quintal; cada una con su cédigo de barras.
* El kardex siempre en la unidad base: vender 2

cajas descuenta 24 unidades; comprar un rollo suma

100 metros.
¢ Venta fraccionada (metros, libras) donde tiene
sentido.

Y esto para qué me sirve a mi?

Escalas por volumen: desde cierta cantidad, un

precio menor, por lista de precios.

® Cupo de crédito por cliente: al pasarse, el sistema
avisa o pide la clave supervisora, segun lo que diga
su ficha.

® |a proforma guarda la presentacién y la factura la

respeta.

Para comprar como compra y vender como vende, sin descuadrar el inventario, y para que nadie fie mas de

la cuenta sin que usted lo autorice.

UniqSuite ERP - Ferreterias y distribuidoras
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INVENTARIOS > KARDEX POR PRODUCTO

La historia completa de cada producto

«Compré 200 matrtillos en enero: ;cuantos vendi, cuantos me quedan y a qué costo?»

Kardex por Producto Producto: 915 Martillo De Bola 120z Mango Madera Stanl - STANLEY Bodega:  Todas las bodegas Desde: | 01/01/2026 [  Hasta:  22/10/2026 [ = Grafico & PDF

PRODUCTO EXISTENCIA INICIAL ENTRADAS / SALIDAS EXISTENCIA FINAL

L FER-541915 “ 191.00 Y 1,050.00 © 103.00

Todas las ga prom. $5.5996

$1,064.40 2l 01/01/2026 Salidas 1,138.00 - 61 movimientos $576.76 - co

Existencia y costo promedio e Existencia o Costo promedio
Todas las bodegas
200
_|_|_L —
150 5.64 o
= L 2
o 5.62
§ 100 g
2 5
2 -  — 5.60 g
“ 8
© 558 Y
0 5.56
o o g o o o° S ot o2 A9 A
e A 25° 2 5 S S P o 2 o
Fecha Movimiento Documento Bodega Entrada Salida Existencia Costo unit. Valor entrada Valor salida Saldo valor Costo prom. Diario |

01/01/2026 Saldo inicial 191.00 1,064.40 5.57

63 filas - generado 22/10/2026 17:09

Pantalla real del demo: el martillo de bola Stanley en 2026. Empezd el afio con 191 unidades, tuvo 61 movimientos y le quedan 103 a un costo
promedio de 5,60 USD.

* (Cada entrada (compra, devolucion de cliente, ajuste) y cada salida (venta, devolucion al proveedor, merma) con
su documento, su bodega y su diario contable.

* El costo promedio ponderado se recalcula con cada compra; el grafico muestra cdmo se movieron la
existencia y el costo durante el afo.

® Por bodega o de todas a la vez; en pantalla o en PDF.

¢Y esto para qué me sirve a mi?
Para saber cuando reponer y cuanto, para ver si un proveedor le subid el costo sin avisar y para encontrar el
documento exacto cuando la existencia de la percha no coincide con el sistema.

UniqSuite ERP - Ferreterias y distribuidoras www.unigsuite-erp.com - info@uniqsuite-erp.com 9
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INVENTARIOS > EXISTENCIAS VALORADAS - CONCILIACION KARDEX VS. LIBRO

¢{Cuanto dinero tiene en la percha?

El reporte de existencias valoradas muestra, a la fecha
que usted elija, la cantidad y el valor al costo de cada
1 01 -643 USD al costo producto, su peso en el total y los de mayor valor. La
conciliacién kardex vs. libro compara ese valor con el
saldo de la cuenta de inventarios del mayor y le dice si

Demo - inventario al 22-oct-2026

1.436 productos con existencia - 0 negativos

Y el kardex cuadra con la contabilidad al centavo. . )
hay diferencia.

Existencias Valoradas Bodega: = Todas las bodegas Al corte:  22/10/2026 E Vv Solo con existencia m Gréfico 4 PDF

VALOR DEL INVENTARIO PRODUCTOS MAYOR VALOR EXISTENCIAS NEGATIVAS

$101,643.47 2 1436 Y $755.58 © o

Al 22/10/2026 - Todas las bodegas 1 cuentas de inventario FER-7506610207448 Juego de 5 ¢ Ninguna

Los 10 primeros - Todas las bodegas

° Productos de mayor valor

FER-7506610207448 $756

FER-801147
FER-541915
FER-500951
FER-422089

FER-3165140821049 $469
FER-595888 $453
FER-677914 5445
FER-674036 $431
FER-408871 $421

$613
$577
$576
$541

0 100 200 300 400 500 600 700 800

Conciliacién Kardex vs. Libro Al corte:  22/10/2026 () + PDF

ESTADO VALOR DEL KARDEX SALDO DEL LIBRO DIFERENCIA

Cuadra < $101,643.47 v $101,643.47 © $0.00

Al 22/10/2026 1 cuentas Asientos no anulados Libro - kardex

Cuenta Nombre Kardex Libro Dife

1141001 Inventario De Mercaderia 101,643.47 101,643.47

TOTAL 101,643.47 101,643.47

Pantallas reales del demo: inventario valorado y conciliacion con el mayor, diferencia 0,00.
¢Y esto para qué me sirve a mi?

Para saber cuanto capital tiene parado en bodega, qué productos lo concentran y para presentar un
inventario que el contador, el banco y el auditor pueden comprobar contra la contabilidad.

UniqSuite ERP - Ferreterias y distribuidoras www.unigsuite-erp.com - info@unigsuite-erp.com 10



‘ || UniqSuite ERP Softv\./are administrativo contab!e
Contbildady gestcn poa PYMES para el eficaz control de su ferreteria

VENTAS > ANALIZAR CUENTAS POR COBRAR

El fiado, bajo control

«¢;Quién me debe, cuanto, y quién ya se paso del plazo?»

Analizar CxC Al corte: | 22/10/2026 B  Tramos: | Mensual (30 /60 /90 / 120 dias) + PDF

CARTERA NETA VENCIDO SALDO A FAVOR CUADRE CON EL MAYOR

$ 63,645.45 2 $12,398.48 Y $0.00 ©  / Cuadra

10 clientes 19.5 % de los documentos anticipos, N/Cy cobros sin aplicar cuenta control 63,645.45

Cliente Por vencer 1-30 31-60 61-90 91-120 Mas de 120 Saldo a favor Total
MARCO VINICIO CEVALLOS INTRIAGO 15,775.32 — — — — — — 15,775.32
EDIFICACIONES EL SALADO CIA. LTDA. (DEMO) 7,995.63 4,347.59 — — — — — 12,343.22
OBRAS CIVILES DEL LITORAL CIA. LTDA. (DEMO) 4,187.68 4,000.92 — — — — — 8,188.60
INMOBILIARIA'Y CONSTRUCCIONES SAMANES S.A. (DEMQO) 418117 — — — — — — 4,181.17
INSTALACIONES Y ACABADOS MENDOZA S.A. (DEMO) 4,085.63 — — —_ —_ = — 4,085.63
WILSON PATRICIO GUAMAN LEMA — 4,049.97 — — — — — 4,049.97
LUIS ALBERTO QUISHPE TOAPANTA 3,793.95 —_ —_ —_ —_ —_ = 3,793.95
SEGUNDO ROSENDO PILLAJO CAIZA 3,787.15 - —_ - - —_ —_ 3,787.15
DIEGO FERNANDO ANCHUNDIA PONCE 3,761.97 — = - — — 3,761.97
CARLOS JULIO MACIAS ZAMBRANO 367847 — — — — — 3,678.47
Total (10 clientes) 51,246.97 12,398.48 —_ —_ — —_ —_ 63,645.45

° Cartera por tramo Clientes con mayor saldo
Saldo de los documentos al corte Total neto de saldo a favor
50,000 BY247 mAarco vinicio cevaLtos INTRI [ e, .77

EDIFICACIONES EL saLADO 14, [ 12,343
osras civiLes DEL LITORAL C! [ N R 5. 13°

40,000

0,000 inmosiLiARIA ¥ consTruccione [N +.181
20,000 insTALACIONES Y AcABADOS MEN [N ¢.0s6
1LsoN pATRICIO GUAMAN LEmA [N 4.050
10,000 WILSON PATR N LE
Otros I 15,022
0
Por vencer 1-30 31-60 61-90 91-120 Mas de 120 0 2500 5000 7500 10000 12500 15000 17,500

10 clientes - listado 63,645.45 - cartera 63,645.45 - mayor 63,645.45 - diferencia 0.00 - corte 22/10/2026

Pantalla real del demo al 22-oct-2026: cartera de 63.645 USD, de la que 12.398 (19,5 %) esta vencida, por cliente y por tramo (por vencer, 1-
30, 31-60... mas de 120 dias), y cuadrada con la cuenta de control del mayor.

® (Cada cliente con su plazo (en el demo, 30 dias los maestros de obra y 60 los contratistas y constructoras) y su
monto maximo de crédito.

® Cobros con las retenciones que le hace el cliente (renta e IVA si es contribuyente especial) en un solo registro;
anticipos y notas de crédito aplicados a la factura.

® Estado de cuenta por cliente para enviarselo antes de ir a cobrar.

¢Y esto para qué me sirve a mi?

Para cobrar a tiempo y dejar de fiar a quien no paga. El crédito es la herramienta de venta mas fuerte de
una ferreteria y también su mayor riesgo: aqui lo ve todos los dias.

UniqSuite ERP - Ferreterias y distribuidoras www.unigsuite-erp.com - info@unigsuite-erp.com 1
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GERENCIAL > SU FERRETERIA EN UNA HOJA

Los estados financieros, de un vistazo

«No tengo tiempo de leer un balance: ;cémo voy?»

Balance general Estado de resultados
USD - 31-dic-2025 frente a 30-sep-2026 USD - enero a septiembre de cada afo
@ 31-dic-2025 @ 30-sep-2026 @ Ene-sep 2025 @ Ene-sep 2026
400 k 400 k
355 K 368 k

303 k

300k 290k 300 k

200 k

200 k

100 k 100 k

Activo Activo no Pasivo Patrimonio Ventas Costo de Gastos Resultado
corriente corriente ventas
El patrimonio sube a 261 k y las deudas bajan a 62 k. Casi Las ventas crecen 3,8 % con el mismo margen bruto (25 %) y
todo el activo es corriente: efectivo, cartera e inventario. los gastos quietos: el resultado sube 15 %, a 31 k.
Ventas por tipo de cliente Ventas por grupo de productos
USD - enero a septiembre de cada afo USD y % del total - enero a septiembre 2026
@ Ene-sep 2025 [ Ene-sep 2026
Herram. manuales Mk-30%
150 k 142 k 147 k

Herram. eléctricas 72k-20%

Automotriz 47k-13%

100 k

Plomeria 37k-10 %

50 k

Accesorios eléctricos 36k-10%

Seguridad industrial 25k-7%

Consumidor Maestros Contratistas Constructoras Otros grupos 39k-10%
final de obra
Seis de cada diez ddlares se venden a crédito. Maestros y Las herramientas manuales y eléctricas hacen la mitad de la
contratistas crecen; las constructoras compran menos que en venta: son las lineas que no pueden faltar en percha.

2025.

Y esto para qué me sirve a mi?

Para saber en un minuto si la ferreteria va bien y dénde mirar: el negocio crece sin perder margen, pero las
constructoras compran menos.

Cifras del demo Ferreteria La Escuadra (empresa ficticia). El resultado 2026 es antes de participacion de trabajadores e impuesto a la renta, que se
calculan al cierre del afio.

UniqSuite ERP - Ferreterias y distribuidoras www.unigsuite-erp.com - info@unigsuite-erp.com 12
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GERENCIAL > INDICES FINANCIEROS - DEMO, BALANCE 31-DIC-2025 Y 30-SEP-2026

¢{Qué tan solida esta su ferreteria?

Masas patrimoniales

% del activo total - cdmo se reparte lo que tiene y quién lo financia

Activo Pasivo + patrimonio Activo

Corriente
923 %

Corriente
937 %
Patrimonio
731 %

4 5
D
31-dic-2025

k

indice 2025

LIQUIDEZ - ;PUEDO PAGAR LO QUE DEBO ESTE ANO?

Liquidez corriente (activo corr. + pasivo 343
corr.)
Prueba acida (sin inventarios) 2,18

Capital de trabajo (USD) 205.529

SOLVENCIA - ;DE QUIEN ES EL NEGOCIO?

Endeudamiento (pasivo + activo) 26,9 %

RENTABILIDAD - ENERO A SEPTIEMBRE

Margen bruto ((ventas — costo) + 253 %
ventas)

Margen del resultado (antes de part. e 77%
imp.)

GESTION - EL CICLO DEL DINERO

Dias de inventario (inventario + costo 105
diario)

Dias de cobro (cartera + ventas diarias) 55
Dias de pago a proveedores (CxP + 60

costo diario)

¢Y esto para qué me sirve a mi?

]
30-sep-2026

Pasivo + patrimonio

Patrimonio

80,8 %

2026 Tendencia

4,89

3,22

240.830

19,2 %

254 %

85%

103

49

49

A Mejora

A Mejora

A Mejora

A Mejora

e Estable

A Mejora

e Estable

A Mejora

V¥ Atencion

A la izquierda, lo que tiene: efectivo, cartera y
mercaderia (corriente); perchas y vehiculo (no
corriente). A la derecha, quién lo financia: proveedores
y otras deudas (pasivo) y los duefios (patrimonio).

Una ferreteria es casi toda activo corriente: su riesgo
no esta en los fierros, sino en la mercaderia que no
rota y en el fiado que no se cobra.

Qué le dice

Por cada ddlar que debe a corto plazo tiene 4,89 para
pagarlo.

Aun sin vender un solo producto, cubre sus deudas.

El colchdn para reponer mercaderia y dar crédito sin
pedir prestado.

Menos de la quinta parte de lo que tiene se debe a
terceros: los duefos financian el 80,8 %.

Los niveles de precio protegen el margen aunque
crezca la venta a crédito.

De cada 100 dolares vendidos quedan 8,50 antes de
impuestos.

La mercaderia tarda unos tres meses y medio en
venderse (rota 3,5 veces al aino).

Se cobra mas rapido: dentro de los plazos de 30 y 60
dias.

Paga antes que en 2025: hay espacio para negociar
mas plazo.

Para presentarse ante el banco y ante sus proveedores con los indices que le van a pedir, calculados de su

propia contabilidad, y para ver el ciclo del dinero: cuanto tarda en vender, en cobrar y en pagar.

UniqSuite ERP - Ferreterias y distribuidoras
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HECHO PARA LA FERRETERIA

Lo que pasa en el mostrador, bien contabilizado

Un sistema contable general no sabe qué hacer con una caja que llegd incompleta o con un cliente que devuelve

tres tubos. UnigSuite ERP si, y el demo trae casos reales para que los vea.

4o

Recepcion contra factura

La compra entra a la bodega de recepcion y se cuenta.
Si llegd menos de lo facturado, el faltante queda por
reclamar al proveedor y se cierra con su nota de
crédito.

®

Codigo de barras

Etiquetas EAN-13 en hoja A4 o en impresora Zebra; el
lector encuentra el producto al recibir mercaderia y al
contar en la toma fisica.

Impuestos de la ferreteria

Retenciones en la compra, retenciones que le hacen las
constructoras al cobrar (renta e IVA si son
contribuyentes especiales), resumen de contado a
consumidor final, ATS y borrador del 104.

¢Y esto para qué me sirve a mi?

Devoluciones

El cliente devuelve, entra al kardex y se emite la nota de
crédito; usted devuelve al proveedor y le descuenta. La
cartera y el inventario quedan en su sitio.

P

(T

Toma fisica
Cuente la bodega por secciones; el sistema compara

con el kardex y genera el ajuste de sobrantes y
faltantes, con la pérdida por conteo en su cuenta.

Ul

Cuentas incobrables

Provision de cartera de dudoso cobro y castigo de la
deuda que ya no se va a cobrar, con su asiento y sin
borrar la historia del cliente.

Para que el inventario del sistema sea el de la percha y la cartera sea la que de verdad le deben: cada

faltante, devolucién o merma queda registrado con su documento y su responsable.

UniqSuite ERP - Ferreterias y distribuidoras
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VENTAJAS COMPETITIVAS

Numeros en los que puede confiar

Ventaja Qué significa para usted

NIIF para las PYMES Inventarios al costo promedio ponderado y mermas segun la NIC 2 (Seccién 13),
deterioro de cartera, estados financieros comparativos con sus notas.

Integracién total Cotizar, facturar, recibir mercaderia, cobrar y pagar actualiza el kardex, la cartera, los
bancos y la contabilidad al instante, sin cuadres ni cierres diarios.

Correcciones con rastro Los asientos no se editan ni se eliminan: se corrigen con su reverso. Las correcciones de
documentos piden clave supervisora y quedan en la bitacora de auditoria con usuario,
fecha, antes y después.

Cuadra solo Kardex valorado contra mayor, cartera de clientes y proveedores contra sus cuentas de
control, y conciliacién bancaria. Si algo no cuadra, el sistema le dice donde.

Meses cerrados protegidos Lo declarado al SRI o cerrado no se toca: se ajusta en el mes abierto, con su documento
de ajuste.
Trazabilidad Del estado financiero al mayor, del mayor al asiento y del asiento a la factura, la

recepcion o el cobro que lo originé.

SRI Ecuador Retenciones, ATS, borrador del formulario 104 e importacién de los XML de sus facturas
electronicas recibidas.

Base de datos robusta PostgreSQL, el motor de base de datos que usan bancos y gobiernos; varios usuarios a
la vez —mostrador, bodega, cobranza, contabilidad—, cada uno con sus permisos.

Respaldo seguro El ERP respalda la base en caliente, sin sacar a los usuarios: una copia completa cifrada
con AES-256. Para documentos y carpetas esta UniqRestore, que se contrata aparte.

¢Y esto para qué me sirve a mi?
Para presentarse ante el banco, el auditor, el SRI o sus socios con estados financieros que resisten cualquier

pregunta, y dormir tranquilo sabiendo que nadie puede «arreglar» una factura o un inventario sin dejar
rastro.

UniqSuite ERP - Ferreterias y distribuidoras www.unigsuite-erp.com - info@unigsuite-erp.com 15
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PRUEBELO USTED MISMO

Recorra el demo Ferreteria La Escuadra

El demo es una ferreteria completa de Guayaquil: 1.500 productos en 10 grupos con su codigo de barras, clientes
maestros de obra, contratistas y constructoras, unas 240 facturas, 97 compras y 73 proformas, con el gjercicio 2025
cerrado y 2026 en curso. Estos once pasos le muestran cdbmo un producto comprado termina en el margen y en los
estados financieros. La Guia del demo que acompana este folleto trae los detalles de cada paso.

# Abra... Y vea como...

1 La lista de precios un mismo martillo tiene precio P.V.P., Detallista, Minorista y Mayorista.

2 Una proforma a un contratista toma los precios de su nivel y queda enlazada a la factura en que se convirtio.

3 La factura a crédito lleva el plazo del cliente y su vencimiento, y queda en la cartera.

4 El kdrdex del producto vendido la salida se valord al costo promedio del momento.

5 El asiento de la venta clientes, ventas, IVA, costo de ventas e inventario, sin que nadie lo digite.

6 Una compra al distribuidor entra por recepcion, pasa al almacén y la retencion se propone sola.

7 El cobro a una constructora el depdsito y las retenciones de renta e IVA saldan las facturas en un solo
asiento.

8 La conciliacion bancaria lo registrado coincide con el estado de cuenta; quedan solo los cheques en
transito.

9 Analizar cuentas por cobrar la cartera por antigliedad cuadra con la cuenta de clientes.

10  Los estados financieros 2025 cerrado con participacion e impuesto, y 2026 comparativo.

11 La caja rapida POS abra la caja con su fondo, venda en el mostrador con el lector y ciérrela con el
arqueo.

La prueba de fuego

Abra Existencias Valoradas y la Conciliacion kardex vs. libro a cualquier fecha: el inventario del kardex y la cuenta de
inventarios del mayor deben coincidir al centavo. Haga lo mismo con Analizar cuentas por cobrar y la cuenta de
clientes.

Ferreteria La Escuadra Cia. Ltda. es una empresa ficticia y todos sus clientes y proveedores estan marcados DEMO; sus cifras se generaron para la
demostracion con precios y tasas de referencia de Ecuador. Los nombres de productos y marcas vienen de un catdlogo publico de referencia. En el
demo usted puede registrar sus propias transacciones de prueba.
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PREGUNTAS FRECUENTES

«Sl, pero...»

Tengo miles de productos: ;los tengo que
digitar?

No. El Asistente de Implementacion importa plantillas
de Excel: grupos, subgrupos, marcas y productos con su
cddigo de barras y sus precios por nivel, y clientes con
su nivel de precio y su cupo de crédito.

¢Mi contador lo va a aceptar?

Es contabilidad NIIF completa con plan de cuentas de
Ecuador, diarios, mayor, balances, notas y ATS. Su
contador trabaja en el mismo sistema.

¢Tengo varias bodegas o un local mas?

Cada bodega tiene su kardex y las transferencias entre
bodegas quedan registradas; puede ver existencias por
bodega o de todas.

Agende una demostracion

con los datos de su ferreteria

Le mostramos el demo en vivo y respondemos sus preguntas.

UniqSuite ERP - Ferreterias y distribuidoras

¢Sirve para una distribuidora?

Si. Los niveles de precio, el crédito por cliente, la
recepcion en bodega y el kardex funcionan igual
cuando usted le vende al por mayor a otras ferreterias.

¢Tiene punto de venta (POS)?

Si: caja rapida de mostrador con lector de codigo de
barras, apertura con fondo, cierre con arqueo y una caja
por cajero. Convive con la venta a crédito de siempre.

¢Como empiezo?

El Asistente de Implementacion le guia paso a paso:
empresa, plan de cuentas, bodegas, catalogo, clientes
con su nivel de precio y saldos iniciales. Le
acompafiamos en la implementacién.

www.uniqsuite-erp.com
info@uniqgsuite-erp.com
+593-5414923

Ecuador
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